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1. ЦЕЛЬ ОСВОЕНИЯ ДИСЦИПЛИНЫ (МОДУЛЯ) – получение обучающимися 

(потенциальными предпринимателями) практических знаний, необходимых для создания 

собственного дела – от выбора организационно-правовой формы и учреждения 

организации до обеспечения безопасности предпринимательской деятельности, и 

овладение студентами необходимым и достаточным уровнем профессиональных 

компетенций для решения задач в организационно-управленческой деятельности. 

 

2. ТРЕБОВАНИЯ К РЕЗУЛЬТАТАМ ОСВОЕНИЯ ДИСЦИПЛИНЫ 

(МОДУЛЯ) 

В результате освоения дисциплины (модуля) формируются следующие 

компетенции: 

ПК-3: Способен проектировать образовательную среду, педагогическую 

деятельность, а также компоненты образовательных систем в контексте ФГОС. 

 

Перечень планируемых результатов обучения по дисциплине (модулю), соотнесенных с 

индикаторами достижения компетенций 

Компетенция Индикаторы компетенций Результаты обучения 
ПК-3 - Способен 

проектировать 

образовательную 

среду, 

педагогическую 

деятельность, а 

также 

компоненты 

образовательных 

систем в 

контексте ФГОС 

ПК 3.1. Демонстрирует знание 

теоретических подходов к 

проектированию в сфере 

образования в контексте ФГОС 

ПК 3.2. Умеет проектировать 

образовательную среду и 

педагогическую деятельность в 

контексте ФГОС 

ПК 3.3. Владеет интегративной 

способностью проектировать 

образовательную среду, 

педагогическую деятельность, а 

также компоненты 

образовательных систем в 

контексте ФГОС 

Знать:  

- основы информирования потребителей о 

продукте (акцентирование на 

преимуществах товара перед продукцией 

конкурентов); 

- основы формирования положительного 

образа о компании и товаре в 

представлении потребителей (которое 

превосходит его реальное потребительское 

содержание); 

- основы стимулирования сбыта (средства 

и приемы, которые призваны 

способствовать повышению объема 

продаж и привлечению большего 

количества потребителей); 

- основы укрепления имиджа фирмы 

(напоминание клиентам о важности товара 

для него, укрепление потребности в 

продукции данной фирмы); 

- основы повышения популярности 

дорогой продукции (у лояльных к 

компании потребителей снижается 

чувствительность к цене, что позволяет 

изменять ценовую политику в сторону 

удорожания. 

Уметь: 

- информировать потребителей о продукте 

(акцентирование на преимуществах товара 

перед продукцией конкурентов); 

- формирования положительного образа о 

компании и товаре в представлении 

потребителей (которое превосходит его 

реальное потребительское содержание); 

- стимулировать сбыт (средства и приемы, 

которые призваны способствовать 

повышению объема продаж и 

привлечению большего количества 

потребителей); 



- укреплять имидж фирмы (напоминание 

клиентам о важности товара для него, 

укрепление потребности в продукции 

данной фирмы); 

- повышать популярность дорогой 

продукции (у лояльных к компании 

потребителей снижается чувствительность 

к цене, что позволяет изменять ценовую 

политику в сторону удорожания. 

Владеть: 

- навыками решения практических задач. 

 

3. УКАЗАНИЕ МЕСТА ДИСЦИПЛИНЫ (МОДУЛЯ) В СТРУКТУРЕ 

ОСНОВНОЙ ПРОФЕССИОНАЛЬНОЙ ОБРАЗОВАТЕЛЬНОЙ ПРОГРАММЫ 

Дисциплина (модуль) «Продвижение проекта» относится к части, формируемой 

участниками образовательных отношений. 

 

4. ОБЪЕМ ДИСЦИПЛИНЫ (МОДУЛЯ) В ЗАЧЕТНЫХ ЕДИНИЦАХ С 

УКАЗАНИЕМ КОЛИЧЕСТВА АКАДЕМИЧЕСКИХ ЧАСОВ, ВЫДЕЛЕННЫХ НА 

КОНТАКТНУЮ РАБОТУ ОБУЧАЮЩИХСЯ С ПРЕПОДАВАТЕЛЕМ (ПО ВИДАМ 

УЧЕБНЫХ ЗАНЯТИЙ) И НА САМОСТОЯТЕЛЬНУЮ РАБОТУ ОБУЧАЮЩИХСЯ 

Общая трудоемкость дисциплины составляет 02 зачетные единицы или 72 часа (из 

расчета 1 ЗЕ = 36 часов) 
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2 4 2 72 10 16 - 26 4 46 - - Зачет 

Итого: 2 72 10 16 - 26 4 46 - - Зачет 

 

5. СОДЕРЖАНИЕ ДИСЦИПЛИНЫ (МОДУЛЯ), СТРУКТУРИРОВАННОЕ ПО 

ТЕМАМ (РАЗДЕЛАМ) С УКАЗАНИЕМ ОТВЕДЕННОГО НА НИХ КОЛИЧЕСТВА 

АКАДЕМИЧЕСКИХ ИЛИ АСТРОНОМИЧЕСКИХ ЧАСОВ И ВИДОВ УЧЕБНЫХ 

ЗАНЯТИЙ 

№ 

п/п 

 

 

 

Наименование 

раздела, темы 
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1. Создание собственного бизнеса 2 4 - 6 2 15 - 

2. Осуществление 

предпринимательской деятельности 

4 6 - 10 - 16 - 

3. Финансовое обеспечение 

предпринимательской деятельности 

4 6 - 10 2 15 - 

 Зачет - - - - - - - 



 ИТОГО: 10 16 - 26 4 46 - 

 

Содержание дисциплины (модуля)  

 

Тема 1. Создание собственного бизнеса. 

Сущность предпринимательства. Субъекты и объекты предпринимательской деятельности. 

Предпринимательская среда. Малое предпринимательство и его роль в развитии 

экономики. Государственная поддержка развития малого предпринимательства. Способы 

создания собственного дела. Предпринимательская идея и этапы организации предприятия 

«start-up». Юридическое оформление предприятия. Внутрифирменное 

предпринимательство. 

 

Тема 2. Осуществление предпринимательской деятельности. 

Принятие предпринимательского решения. Управление предприятием. Налогообложение 

предприятия. Оценка эффективности предпринимательской деятельности. Сущность 

конкуренции. Конкурентоспособность предпринимательских структур. Анализ 

конкурентной среды. Прекращение деятельности индивидуального предпринимателя и 

юридического лица. Банкротство ИП и ЮЛ.  

 

Тема 3. Финансовое обеспечение предпринимательской деятельности. 

Характеристика и классификация инвестиций. Источники и структура инвестиций. 

Коллективные формы инвестирования. Иностранные инвестиции в экономике России. 

Характеристика инвестиционных проектов. Инвестиционная привлекательность проектов. 

Особенности бизнес-планирования инвестиционных проектов. Сущность и классификация 

предпринимательских рисков. Методы оценки предпринимательского риска. Риски при 

реализации нововведений. Страховая защита от предпринимательских рисков.  

 

6. ПЕРЕЧЕНЬ УЧЕБНО-МЕТОДИЧЕСКОГО ОБЕСПЕЧЕНИЯ, 

НЕОБХОДИМОГО ДЛЯ ОСВОЕНИЯ ДИСЦИПЛИНЫ (МОДУЛЯ) 

Основная литература: 

1. Шевченко, Д. А. Создание коммерческого предложения : учебник : [1+] / Д. А. 

Шевченко. – Москва : Директ-Медиа, 2022. – 166 с. : ил., табл. – Режим доступа: по 

подписке. – URL: https://biblioclub.ru/index.php?page=book&id=686479. – Библиогр. в кн. – 

ISBN 978-5-4499-3048-4. – DOI 10.23681/686479. – Текст : электронный. 

2.  Тепман, Л. Н. Концепции организации малого и среднего бизнеса : учебное пособие 

/ Л. Н. Тепман, Н. Д. Эриашвили. – Москва : Юнити, 2020. – 288 с. : ил., табл. – Режим 

доступа: по подписке. – URL: https://biblioclub.ru/index.php?page=book&id=615711. – ISBN 

978-5-238-03301-3. – Текст : электронный. 

Дополнительная литература: 

3. Моргунов, В. И. Международный маркетинг : учебник / В. И. Моргунов, С. В. Моргунов. 

– 4-е изд., стер. – Москва : Дашков и К°, 2020. – 182 с. : ил., табл., схем. – (Учебные издания 

для бакалавров). – Режим доступа: по подписке. – URL: 

https://biblioclub.ru/index.php?page=book&id=621659. – Библиогр. в кн. – ISBN 978-5-394-

03802-0. – Текст : электронный. 

4. Катаев, А. В. Digital-маркетинг : учебное пособие : [16+] / А. В. Катаев, Т. М. Катаева, И. 

А. Названова ; Южный федеральный университет. – Ростов-на-Дону ; Таганрог : Южный 

федеральный университет, 2020. – 163 с. : ил. – Режим доступа: по подписке. – URL: 

https://biblioclub.ru/index.php?page=book&id=598669. – Библиогр. в кн. – ISBN 978-5-9275-

3437-1. – Текст : электронный. 

 

7. МАТЕРИАЛЬНО-ТЕХНИЧЕСКОЕ ОБЕСПЕЧЕНИЕ ДИСЦИПЛИНЫ 

(МОДУЛЯ) 



В образовательном процессе используются: 

 учебные аудитории для проведения учебных занятий, оснащенные 

оборудованием и техническими средствами обучения: учебная мебель, ПК, оборудование 

для демонстрации презентаций, наглядные пособия; 

 помещения для самостоятельной работы обучающихся, оснащенные 

компьютерной техникой с возможностью подключения к сети «Интернет» и обеспечением 

доступа в электронную информационно-образовательную среду МАГУ. 

 

7.1 ПЕРЕЧЕНЬ ЛИЦЕНЗИОННОГО И СВОБОДНО 

РАСПРОСТРАНЯЕМОГО ПРОГРАММНОГО ОБЕСПЕЧЕНИЯ: 

7.1.1. Лицензионное программное обеспечение отечественного производства: 

Не предусмотрено 

7.1.2. Лицензионное программное обеспечение зарубежного производства: 

- Microsoft Office 

7.1.3. Свободно распространяемое программное обеспечение отечественного 

производства: 

Не предусмотрено 

7.1.4. Свободно распространяемое программное обеспечение зарубежного 

производства: 

Не предусмотрено 

 

7.2 ЭЛЕКТРОННО-БИБЛИОТЕЧНЫЕ СИСТЕМЫ: 

1. ЭБС издательства «Лань» https://e.lanbook.com/ 

2. ЭБС издательства «Юрайт» https://biblio-online.ru/ 

3. ЭБС «Университетская библиотека онлайн» https://biblioclub.ru/ 

 

7.3 СОВРЕМЕННЫЕ ПРОФЕССИОНАЛЬНЫЕ БАЗЫ ДАННЫХ  

1. Информационно-аналитическая система SCIENCE INDEX 

2. Электронная база данных Scopus 

3. Базы данных компании CLARIVATE ANALYTICS 

 

7.4. ИНФОРМАЦИОННЫЕ СПРАВОЧНЫЕ СИСТЕМЫ 

1. Справочно-правовая информационная система Консультант Плюс 

http://www.consultant.ru/ 

2. ООО «Современные медиа технологии в образовании и культуре». 

http://www.informio.ru/ 

 

8. ИНЫЕ СВЕДЕНИЯ И МАТЕРИАЛЫ НА УСМОТРЕНИЕ ВЕДУЩЕЙ 

КАФЕДРЫ 

Не предусмотрено. 

 

9. ОБЕСПЕЧЕНИЕ ОБРАЗОВАНИЯ ДЛЯ ЛИЦ С ОВЗ 

Для обеспечения образования инвалидов и лиц с ограниченными возможностями 

здоровья реализация дисциплины может осуществляться в адаптированном виде, с учетом 

специфики освоения и дидактических требований, исходя из индивидуальных 

возможностей и по личному заявлению обучающегося. 

https://e.lanbook.com/
https://biblio-online.ru/
https://biblioclub.ru/

